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,Das System schlief$t Liicken in der Energiewende*

Zwei Experten erkldren, welche Rolle neue Heizungssysteme und Kiinstliche Intelligenz in privaten und 6ffentlichen Immobilien spielen werden

M Rheinland-Pfalz. Wie gelingt die
Waérmewende in privaten und o6f-
fentlichen Immobilien? Dariiber
haben wir mit zwei Experten ge-
sprochen: Karl-Heinz ~ Férderer,
Mentor der Firma Sokotherm, und
Dr. Marcel Hering, Geschaftsfithrer
der Sockelleistenheizung Soko-
therm. Das Gespréach im Wortlaut:

Herr Forderer, was hat Sie bewogen,
sich iiber R56+ als Mentor der Firma
Sokotherm zu engagieren?

Forderer: Erstens, weil ich mich mit
innovativen Technologien im Be-
reich Heizung schon langer be-
schaftigt habe. Zweitens, weil ich
gerade selbst Wohnraum suche und
deshalb weiB, was an maroden
Strukturen angeboten wird. Soko-
therm hat mich aus beiden Griinden
fasziniert, weil man mit im Grunde
einfachen Gedanken moderne
Technik anbietet, die schnell und
einfach integriert werden kann.
AuBerdem steigert die Technik das
persénliche Wohlbefinden.

Das miissen Sie naher erkldren.

Forderer: Das hochste Gut eines
Menschen ist Lebensqualitdt und
Wohlbefinden. Bei Sokotherm ent-
steht dies dadurch, dass man War-
me nicht nur von einer Seite be-
kommt, sondern rundum. Das
schldgt auch ideal eine Briicke zu
Altbauten, die zwar schon sind,
aber saniert werden miissen. Mit
Technik, die verstanden wird.

Herr Dr. Hering, in den Gesprichen,
die Sie fiihren: Springt da der
Wohlfiihlfunke iiber?

Hering: Ja, denn die Wohlfiihlvor-
teile sind leicht nachvollziehbar.
‘Wie Herr Forderer beschrieben hat,
wird Sokotherm entlang der Wande
im Raum installiert. Das heiBt, mit
Sokotherm sitzt die Warmequelle
nicht nur an wenigen Punkten im
Raum wie bei Heizkorpern, sondern
gleichméBig iiber ein Zimmer ver-
teilt. Dass sich eine solch gleichma-
Bige Wéarme super anfiihlt, braucht
man nicht zu erklaren. Aber auch
die technischen Vorteile von So-
kotherm sind schnell verstanden:
Um Sokotherm zu installieren,
miissen keine Wénde und Boden
aufgestemmt werden. Man kann
Sokotherm einfach an bestehende
Heizungsanschliisse — anschlieBen
und dann entlang der Wénde im
Raum verlegen. So werden schwie-
rige Renovierungssituationen ge-
16st, und die Heizflaichen kénnen
auch in Altbauten schnell erhéht
werden. Die Bausubstanz bleibt
dabei erhalten und wird sogar noch
verbessert. Denn Sokotherm heizt
die Wande auf, an denen es anliegt.
So wird beispielsweise auch
Schimmel vermieden. In einer
Fraunhofer-Studie wurde auBer-
dem gezeigt, dass Sokotherm 20
Prozent Energie gegeniiber Heiz-
kérpern einspart, weil Sokotherm
die Wédrme gleichmdfig im Raum
verteilt. Diese Gedanken kann man
bei Fachleuten und Endkunden
leicht transportieren, weil sie ver-
stehen, wie das System funktioniert.
Wir haben oft Gespréche, in denen
wir nur noch sagen miissen:
»Stimmt. "

Wie sieht das bei Handel und Hand-
werk aus? Beide miissen ebenfalls
sich auf etwas Neues einlassen und
stellen mit Sicherheit Fragen. Was
legitim ist, Sie sollen ja Qualitdt ab-
liefern.

Hering: Die Verdnderungsbereit-
schaft ist spiirbar. Der Handel hat
uns gelistet, obwohl die Lagerka-
pazitdten vielfach am Anschlag
sind, weil an ganz anderer Stelle —
etwa bei Kesseln - Teile fehlen und
viele Kunden warten, bis man alles,
‘was man braucht, auf einmal kau-
fen kann. Aber im Baugewerbe fin-
det gerade ein fundamentaler
Wandel statt, weg vom Neubau und
hin zur Sanierung von Bestands-
bauten. Das ist die Zukunft, und
dafiir ist Sokotherm ideal. Aller-
dings haben alle Baugewerke im-
mer noch sehr viel zu tun.

Forderer: Aber gerade das macht
Sokotherm doch auch so interes-
sant. Es sorgt dafiir, dass wir weni-
ger zu tun haben. Das Handwerk,
das in den néchsten Jahren nicht
mehr Leute bekommen wird, be-
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Die Sockelleistenheizung Sokotherm ersetzt bestehende Heizsysteme wie klassische Heizkorper. Die energiesparende Alternative erwarmt nicht primar die

Luft, sondern erzeugt durch Strahlungswirme an Wand und Objekt spiirbare Behaglichkeit in Rdumen.

kommt dartiber echte Vorteile und
kann das vorhandene Personal
besser einsetzen und Heizungen
schneller in Betrieb nehmen.

Hering: Und deshalb wird sich das
System durchsetzen. Die Kunden
sehen schnell, welche Vorteile So-
kotherm bietet. Handwerker auch,
aber sie wollen Sokotherm natiirlich
dennoch ein erstes Mal installiert
haben und eigene Erfahrungen
sammeln, bevor sie urteilen. Das ist
auch ein verniinftiger Ansatz, wenn
man etwas Neues ausprobiert. Wir
begriiBen das, weil wir die Vorteile
unseres Systems kennen. Und wir
miissen natiirlich Geduld mitbrin-

Karl-Heinz Forderer ist von Soko-
therm iiberzeugt: ,,Das Produkt ist
gut und hat noch viel Potenzial.“

gen. Wir wissen, dass alle Hand-
werker aktuell noch sehr viele Bau-
stellen abarbeiten miissen und
welche Last auf den Firmen liegt.
Firmen, die zum zweiten Mal mit
uns arbeiten, schdtzen auch die
einfache und schnelle Installation:
Mit Sokotherm muss man nicht die
ganz groBe Renovierungsnummer
fahren, Wand raus, Boden raus und
so weiter. Fiir Sokotherm braucht
man keine weiteren Gewerke. Da-
mit kann ein Installateur ganz an-
ders planen, ndmlich nur fir sich.
Und Sokotherm kann problemlos im
bewohnten Zustand installiert wer-
den, da Rdume schnell und ohne
Dreck umgertistet sind. Das ver-
einfacht auch die Baustellenpla-
nung im Vorfeld.

Hat lhnen schon mal jemand gesagt,

dass das System fast zu einfach sei?

Hering (lacht): Auch das. Fiir Fach-
leute ist es technisch nichts revolu-
tiondr Neues. Sokotherm denkt
aber Dinge weiter, die schon da
sind, an ein neues Ende.

Forderer: Und das sind immer die In-
novationen, die die gréfte Wirkung
auslosen.

Lassen Sie und noch beim Stichwort
Bestandsbauten bleiben. Da kom-
men, unter anderem aus Briissel,
weitere neue Vorschriften auf uns
zu. Glauben Sie, dass dies Soko-
therm nochmals befliigeln wird?
Hering: Ja, das System schlieBt Lii-
cken in der Energiewende. Viele
Gebédude bekommt man ansonsten
nicht fit fiir die Warmewende. Aber
auch ohne politischen Druck wiirde
es Zeit, etwas zu tun. Fossile Brenn-
stoffe werden immer teurer.
Forderer: Die Themen Effizienz und
okologischer FuBabdruck haben bei
uns ihre wahre Bedeutung noch gar
nicht erreicht. Das Sokotherm-Sys-

tem bringt bereits von sich aus Effi-
zienzvorteile mit. Wenn man es
dann noch mit Sensorik und KI aus-
stattet, dann kann man richtig spa-
ren. Bei der Energiewende stellt
sich fiir jeden nur eine Frage: Was
bin ich bereit zu zahlen, wenn ich
nicht modernisiere? Energie wird in
Zukunft sehr teuer werden. Man
muss sich Systeme suchen, die effi-
zient sind und sich automatisiert re-
gelnlassen.

Herr Forderer, Sie sind Mentor von
Sokotherm iiber R56+. Wie beglei-
ten Sie das Unternehmen auch nach
der Preisverleihung weiter?

Forderer: Ich kannte Herrn Hering
vor der Initiative durch R56 nicht.
Als wir uns dann trafen, hat die
Chemie von Anfang an gestimmt.
Als Mentor ist es meine Rolle,
Mehrwerte zu suchen. Das Produkt
ist gut und hat noch viel Potenzial,
gerade mit Hinblick auf die CO,-
Bilanz. Das motiviert mich.

Hering: Der Austausch ist sehr ge-
winnbringend. Sokotherm bringt
konstruktiv von Anfang an ein
Energieeinsparpotenzial von 20
Prozent mit, das haben Untersu-
chungen bei Fraunhofer gezeigt.
‘Wenn man es dann noch mit intelli-
genten Steuerungen, bei denen
Herr Forderer ganz tief im Thema
ist, kombiniert, dann geht aber noch
viel mehr.

Denken wir bei der Wairmewende
eigentlich groR genug? Oder bei der
kommunalen Warmeplanung, die
jetzt gemacht werden soll? Warum
nicht auf ganze StraBen oder Quar-
tiere schauen und nicht wie bisher
oft auf Einzelimmobilien?

Forderer: Unsere Denke steckt noch
in den Kinderschuhen. Wir miissen
groBer denken, dann kann man
auch neue Prozesse anschieben,
Expertenwissen btindeln und Vor-
zeigeprojekte schaffen, etwa fiir ei-
ne Stadt wie Koblenz. Wir brauchen
Cloud-Losungen fiir Daten, auch
fir die Energie. Alles andere ist viel
zu individuell und macht zu viel Ar-
beit. Wenn man Losungen im Pro-
zess und nicht immer wieder neu
schafft, dann bekommen auch Pro-
dukte wie Sokotherm nochmals an-
deres Potenzial.

Hering: Es steigert ja auch die Effizi-
enz, wenn nicht jeder sein eigenes
Stippchen kocht. Deshalb muss die
Kommunikation bei der Wérme-
wende ganz klar sein: Wo wollen
wir hin, was wdren wirklich gute
Losungen? Das Argerlichste wiére
doch, wenn man beginnt, tberall
Nahwdrmenetze zu planen, aber
wenn bis zu deren Entstehung jeder
Einzelne schon seine Heizung ge-
tauscht hétte. Wenn die Ziele klar
sind, kann jeder in aller Ruhe iiber-
legen, wie er sich mit seiner Woh-
nung oder seinem Haus zu diesen
Zielen verhalten will.

Forderer: Der Mensch méchte doch
vor allen Dingen nur Warme. Er
mochte sich als Einzelner nicht mit
Fragen qudlen wie ,Nehme ich
Gas?", ,Nehme ich OI? oder ,Neh-
me ich was Griines?”. Er will ein

validiertes Konzept und sich dann
darin einbringen.

Hering: Dass jeder von uns in den
zurilickliegenden zwei Jahren ge-
fiihlt eine halbe Diplomarbeit zum
Heizen geschrieben hat, lag doch
nicht daran, dass jeder Lust auf das
Thema hatte, sondern an den ent-
standenen Unsicherheiten. Deshalb
ist gute Kommunikation so wichtig.
Fdrderer: Wir brauchen auch aus de-
mografischen Griinden ganzheitli-
che Losungen. Es wird immer we-
niger Personal geben, das man so
effizient wie moglich einsetzen
muss. Systeme wie Sokotherm fii-
gen sich perfekt in Gesamtkonzepte
mit anderen Systemen ein, mit de-
nen Stadteplaner wie Eigentiimer
und Handwerker seriell denken
kénnen.

Wo wir schon in die Zukunft schau-
en: Wie hat sich Sokotherm seit der
Preisverleihung entwickelt, was sind
die ndchsten Schritte?

Hering: Wir sind unserer Strategie
treu geblieben und machen das
System zundchst immer weiter be-
kannt. Dieses Jahr werden wir
deutschlandweit im GroBhandel
verfiigbar sein. Dann wird es grofie
Referenzprojekte geben, etwa das
neue THW-Gebdude hier in Ko-
blenz. Es stammt aus den 80er-Jah-
ren, die Bausubstanz ist gut - und
vor allem reprasentativ fir ganz
viele Gebdude in Deutschland. Es
wird von Gas auf eine Warmepum-
pe umgestellt, im Haus werden
tber 400 Meter unseres Systems
verlegt. Daneben haben wir zahl-
reiche Anfragen von Behérden fiir
die Umriistung von Verwaltungs-
gebduden und Schulen. AuBerdem
sind wir im Gesprach mit kirchli-
chen Bautrdgern. Unabhédngig da-
von haben wir in den letzten Jahren
sehr viele Projekte in Einfamilien-
héusern und Biirogebduden reali-
siert. Die THW-Techniker haben
sich griindlich mit dem System be-
fasst und auch viele interessante
Fragen gestellt, bevor sie sich fiir
Sokotherm entschieden haben.
Fdrderer: Das ging mir auch so. Ich
habe klassisch Maschinenschlosser
gelernt. Danach war ich bei der
Marine und habe dreieinhalbmal
die Welt umrundet. Auf Schiffen
sind Zusammenhalt und Selbsthilfe
angesagt. Dann habe ich ein Studi-
um mit dem Schwerpunkt Mecha-
tronik absolviert und bin in die
Wirtschaft ~ gegangen.  Meine
Schwerpunkte sind Fabrikautoma-
tisierung und die Frage, wie man
Prozesse optimieren kann. Das ist
echte Leidenschaft. Ich frage mich
oft, wie etwas getan wird und wa-
rum. 2005 habe ich mich dann
selbststdndig gemacht. Daraus
wurde dann die PSI Technics mit
den Schwerpunkten Intralogistik
und Bildverarbeitung. Wir arbeiten
an derintelligenten Fabrik.

Aus der dann schneller mehr Giiter
herausgefahren werden?

Forderer: Ja, das kann ein Mehrwert
sein. Aber auch Erleichterung von
Arbeit. Die intelligente Fabrik kam
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als Begriff um 2010 auf. Ich bin
manchmal erschreckt, dass sie im-
mer noch als Zukunftsmusik be-
zeichnet wird. Es gibt sie langst. Sie
vernetzt sich auch tber KI in der
Cloud mit anderen ihresgleichen
und vergleicht Produktivitdt oder
sucht Anomalien im Betrieb. Wollte
man das an jedem Standort einzeln
machen, konnte das keine Firma
bezahlen.

Nicht nur Sokotherm, auch PSI
Technics ist kiirzlich ausgezeichnet
beziehungsweise zertifiziert wor-
den, und zwar von Siemens als ers-
tes Unternehmen in Rheinland-Pfalz

Dr. Marcel Hering verantwortet
groRe Referenzprojekte fiir ganz
Deutschland.

als sogenannter Edge-Partner. Was
verbirgt sich dahinter?

Forderer: Die Prozesse zwischen der
intelligenten Fabrik und der Cloud
sind so schnell, dass sie kein
Mensch abarbeiten kann. Manch-
mal bucht man die Cloud - in unse-
rem Fall AWS, also die Amazon
Web Services — auch nur fiir Se-
kunden, ldsst etwas berechnen und
bekommt die Daten dann zuriick.
Zwischen dem Rechner beim End-
anwender und der Cloud steht das
sogenannte Edge-System, noch in
der Fabrik selbst, ein dezentrales
Netzwerk am Rande der Cloud.

Warum?

Forderer: Es ist wirklich wie bei So-
kotherm, es geht um einen Brii-
ckenschlag vom Vorhandenen ins
Neue. Wir haben einen wirklich
sehr grofien Nachholbedarf beim
Umgang mit Daten und ihren Még-
lichkeiten, sowohl fiir Mehrwerte
zu sorgen als auch die Arbeit des
Einzelnen darin zu verbessern. Da-
fiir braucht es standardisierte, gro-
Ber gedachte Losungen wie eben
Edge.

K6nnen Sie dafiir ein Beispiel
nennen?

Forderer: Wir sehen Digitalisierung
immer technisch. Dabei ist Digitali-
sierung nah beim Menschen, zu
seinem Wohl. Neulich fragte uns ein
Kunde aus Stuttgart, ob wir tiber
Edge die Arbeitsplatze neu aufstel-
len kénnten. Man wollte die nacht-
lichen Riistzeiten der Maschinen in
die beiden reguldren Tagschichten
integrieren kénnen. Im Sinne des
Unternehmens und im Sinne der
Mitarbeiter, die wie durch einen
Staubsauger von anderen Unter-
nehmen abgeworben zu werden
drohten. Also zwei statt drei
Schichten dank Digitalisierung,

weil die Menschen nicht mehr
nachts arbeiten wollten.

Eine Frage der Lebensqualitit ...
Forderer: Ja, Digitalisierung schafft
sie. Und erzeugt Transparenz, weil
sich der Mitarbeiter mit anderen
vergleichen kann. Das ist der Preis
der Zukunft. In Zukunft wird es
nicht mehr darum gehen, Men-
schen durch Maschinen zu erset-
zen. Wir sind in einem Zeitalter an-
gekommen, in dem der Mensch ei-
ne Seltene Erde ist. Technologie
wird sich deshalb nur noch um den
Menschen kiimmern. Sie befdhigt
ihn, sinnhafte Arbeit zu machen.
Hering: Deshalb ist es auch falsch,
wenn Digitalisierung nur als Be-
drohung fiir Arbeitsplétze diskutiert
wird. Es gibt heute schon zu wenige
Arbeitnehmer, und das wird noch
gravierender werden, wenn in den
ndchsten zehn bis fiinfzehn Jahren
die geburtenstarken Jahrgénge in
Rente gehen. Digitalisierung wird
dafiir sorgen, dass man iiberhaupt
noch produzieren kann.

Forderer: Ein entscheidender Trei-
ber wird die KI sein. Heute gelten
erst 15 Prozent der deutschen Un-
ternehmen als digitalisiert, und da-
mit meine ich nicht den Scanner fiir
Dokumente. Echte Digitalisierung
und KI wird uns auch bei den The-
men okologischer FuBabdruck und
CO,-Bilanz ~ weiterbringen. ~ An-
sonsten wird der Wandel nicht be-
zahlbar sein. Da herrscht noch gro-
Ber Nachholbedarf. Es gibt Unter-
nehmen wie Sokotherm, die ma-
chen solche Innovationsprozesse,
aber viele andere machen sie noch
nicht.

Nochmals: Dabei hilft Edge genau
wie?

Forderer: Sie miissen sich das so vor-
stellen. Wir sammeln zunéchst Pro-
zessdaten von vorhandenen Ma-
schinen. Das kann eine Heizungs-
anlage sein oder eine Druckma-
schine. Stillstdnde, Riistzeiten, Be-
dienfehler, die Qualitat der Zulie-
ferung durch andere Systeme - das
alles ergibt ein Bild und miindet in
einen Kernprozess. Das Edge-Sys-
tem ist sozusagen der Vorfilter vor
der Cloud. Siemens tibergibt die
Daten dann in die Cloud und haftet
dafiir, dass alles wie gewtnscht
funktioniert. Nachhaltig und mit
hochster Qualitat. Will man dieses
Giitesiegel haben, muss man einen
Zertifizierungsprozess durchlaufen.
Das haben wir gemacht, und dann
hat man einen Standard, der sich
selbst erklart.

Vor dem Hintergrund all dessen, was
wir besprochen haben: Wie und mit
welchen Zielen wollen Sie beide
miteinander weiter in Kontakt
bleiben?

Forderer: Kurze Nachricht, danach
das personliche, fokussierte Ge-
sprach. Ich bin tiberzeugt, dass wir
eine KI auf das Sokotherm-System
setzen werden.

Hering: Dazu hat es schon erste Ge-
sprache gegeben. Solche digitalen
Losungen kénnen Sokotherm gut
erganzen, zum Beispiel im Bereich
der Heizungssteuerung. Es ist sehr
wertvoll, wenn man jemand wie
Herrn Forderer hat, der einen be-
gleitet und inspiriert.

Forderer: Dieser neue Spirit, der
liber neue Produkte entsteht, schafft
auch an anderer Stelle Arbeitsplat-
ze, die nicht nur modern sind, son-
dern von jungen Leuten auch als
modern empfunden werden. Das ist
fiir das Handwerk enorm wichtig.

GroRer zu denken heiBt auch, ge-
meinschaftlicher zu denken.

Hering: Die Warmewende kann oh-
ne das Handwerk nicht gelingen.
Wir brauchen dafiir gentigend top-
qualifizierte Fachkrafte, die Lust
darauf haben, all das umzusetzen,
was wir seit Jahren diskutieren. Wir
miissen anerkennen, wie wichtig
das Handwerk fiir unsere Zukunft
ist. Von daher sollte man auch vor-
sichtig sein, einen Begriff wie
Klempner despektierlich zu ver-
wenden, wie es vor ein paar Wo-
chen prominent geschehen ist. Fiir
das energetische Potenzial, das ein
guter Handwerker heben kann,
muss man eine Menge Klimakon-
ferenzen abhalten. red



